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CONTINUA IL PROCESSO DI CONCENTRAZIONE / Leader assoluto nel B2B con soluzioni logistiche avanzate, servizi innovativi e focus su formazione e sostenibilitd,
il gruppo ha chiuso il 2024 segnando un nuovo passo strategico: I'ingresso di Proba Punto Dolce di Genova e IBS di Cagliari. Operazione che permette di ampliare la rete
distributiva e la gamma di prodotti, garantire livelli di servizio ancora piti elevati, fare economie di scala e raggiungere una maggiore efficienza operativa.

SAIMA GROUP - Nel Pastry, Bakery &lce Cream
la distribuzione si concentra sempre di piu

12024 ha rappresentato un altro
annodisvolta-el'ennesimopas-
so avanti verso la crescita - per
Saima Group, leader nelladistri-
buzione B2B di prodotti per il setto-
re Pastry, Bakery & Ice Cream. Gra-
zie all'ingressodi Proba Punto Dolce
S.r.L. di Genova e IBS S.r.L. di Caglia-
ri, infatti, il Gruppo ha ampliato ulte-
riormente la rete distributiva sul ter-
ritorio nazionale: un passo strategi-

coche, grazie alle sol ilogistiche
avanzate, aiserviziinnovativie al for-
tefocus suformazione e sostenibilita,
consolida Saima come protagonista
assoluto di un settore in evoluzione.
Nell’'operazione, Proba Punto Dol-
ce ¢ stata assistita dallo Studio Lega-
le Weigmann (avvocato Andrea Ber-
nardini) per gli aspettilegali, mentre
IBS haricevuto supportodallo Studio
Legale Loi (avvocato Andrea Loi) e
consulenza fiscale dal dottor Davide
Mereu. Per quanto riguarda Saima, lo
Studio Mendolia & Partners (avvoca-
to Stefano Mendolia), lo Studio Cola-
cino & Partners (dottor Franco Mau-
ro Colacino), lo Studio Nesci (dottor
Massimiliano Nesci) elo Studio Lega-
le Associato Castellano (dottor Fran-
cesco Castellano) hanno fornito un
supporto completo in ambito legale,
strategico, fiscale e finanziario.

ESPANSIONE STRATEGICA
L'integrazione di Proba Punto Dol-
ce e IBS, rispettivamente riferimen-
to ligure e sardo nella distribuzione
di materie prime e semilavorati per
pasticceria, panificazione e gelateria,
segna una tappa cruciale per Saima
Group. Entrambe le aziende, custodi
diun prezioso know-howe diuna so-
lida infrastruttura, permettono, infat-
ti, al gruppo di rispondere con mag-
giore efficacia alle crescenti esigen-
ze del mercato. E, una volta dipiu, la
strategia di crescita per linee ester-
ne si rivela perfettamente comple-
mentare agli investimenti promossi
da Saima Group nella crescita orga-
nica: dalla riorganizzazione degli uf-
fici e delle aree dimostrative in Arte
Bianca all'inaugurazione dellanuova
piattaforma distributiva a Botticino,
in provincia di Brescia, che ospita, in
5.000 metri quadri, celle frigorifere
all’'avanguardia e unsistema logistico
integrato, progettato per stimolare ul-
teriormente lo sviluppo commerciale
anche nel frozen e garantire una co-
pertura capillare del territorio.
Gi lo Foglio, ini
re delegato di Arte Blcncu, sottoli-
nea: “Il nostro obiettivo non & solo
crescere come gruppo, ma contribu-
ire anche a un progresso sostenibile
per I'intero settore. Vogliamo essere
il fil rouge che collega innovazione,
tradizione e sostenibilita offrendova-
lore aggiunto non solo ai nostri part-
ner, maanche aiconsumatori finali”.
Lo stesso vale per Pati Service, a
Vicenza, guidata dall'amministrato-
re delegato Luigi Pellizzaro, che ha
avviato un progetto di costruzione di
una building frozen complementare
alla piattaforma distributiva gia esi-
stente: consentira un ampliamen-
to della capacita logistica della so-
cietd permettendole, cosl, di accom-
pagnare I'ingresso nella zona di Tre-
viso e di rispondere alle esigenze di
un mercato sempre pitt dinamico e
competitivo.
Infine, ma non certo per importan-
za, gli investimenti promossi da Sai-
ma Food Solutions, sotto la guida

rato-

dell’amministratore delegato Marco
Cioffi, hanno consentito all'azienda
di chiudere I'anno con una crescita
adoppia cifra rispetto al 2023. Ora
T'obiettivo per il 2025 ¢ il completa-
mento della copertura dell’area del
Centro Italia, attraverso un ambizio-
soprogetto disviluppo commerciale
nelle Marche.

SINERGIA E INNOVAZIONE

Con I'ingresso di Proba Punto Dol-
cedi Genova e IBSdi Cagliari, Saima
Group rafforza la struttura logistica
grazie alle piattaforme distributive
in Liguria e Sardegna. Un’operazio-
ne che permette al Gruppo diamplia-
reulteriormente lagammadiprodot-

Quisotto, laretedistributival
diSaima Groupin ltalia
ciloghiditutte e societa.
Inalto, il quartiere generale
delgruppoaSanMarco
Evangelista (Caserta).
Adestra, dallalto: l nuovo
depositodiArte Bianca Spaa
Botticino (Brescia); lasede di
1BS a Elmas (Cagliar);

o sede diProba Punto Dolce
aGenova.
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ti offerti, garantire un livello di ser-
vizio ancora pili elevato, fare leva su
forti economie di scala e raggiunge-

“Siamo protagonisti di un percorso straordinario.
Conil supporto instancabile di un team
appassionato e la collaborazione di imprenditori

di successo, siamo pronti a generare valore,
anticipando le tendenze, influenzando il mercato e
cogliendone le opportunitd. Ovviamente senza mai
perdere divista il nostro impegno per I'innovazione
e una crescita sostenibile” dice Antonio
Alessandrini, amministratore delegato di Saima

GUARDANDO AL FUTURO
Conunfatturato consolidatodi1s3 mi-
lionidi euroe3so collaboratori, Saima

reunamaggiore.

Group paraad affrontareil futuro

Tnoltre, I 1ntroduz10ne di figure
manageriali dedicate, sia per il core
business che per progetti di innova-
zione in ambitotecnologico e Al rap-
presentaunascelta strategica mirata
aconsolidarelastruttura aziendalee
afavorirel'esplorazione dinuove op-
portunitd. Un approccio che non so-
lopotenzia e capacita organizzative,
ma proietta Saima Group verso un fu-
turodinamicoe, come sempre, orien-
tato alla crescita.

Ennio Gianni, amministratore dele-
gato di Proba Punto Dolce, sottoli-
nea: “Questa partnership, basata sul-
la sinergia, su competenze consoli-
date e suunrinnovato entusiasmo, ci
permetteditrasformare lanostra pas-
sione in processi innovativi, mirati a
rajforzare la postzlone nelsettoree a

ne l'evol Conuna

con una struttura solida e una visione
chiara. 'adesione al Gruppo da par-
tediProbaeIBS unnuo-

0,siamo prontia generare valore, an-
ticipando le tendenze, influenzando
il mercato e cogliendone le opportu-
nita. Ovviamente senza mai perde-
re di vista il nostro impegno per I'in-
novazione ¢ una crescita sostenibi-
le” conclude Antoni

vo, importante tassello nel percorso
dicrescita del gruppo, che &, ormai, a
tuttiglieffetti,un puntodiriferimento
per il Pastry, Bakery & Ice Cream, sia
alivellonazionale che internazionale.
“Siamo protagonisti di un percorso
straordinario. Conil supporto instan-
cabﬂedlunteamappassnonatoe lacol-

amministratore delegato di Saima,
laquale consolida ulteriormentelale-
adership nel settore, interpretando-
ne 'evoluzione con visione e compe-
tenzae preparandoun futurodensodi
opportunita per clienti, partnere con-
sumatori, guidatodall'impegnoverso
I'eccellenza.

laborazione dii -

copertura ormai estesa a quasi tutto

ilterritorioitaliano, e conle piattafor-

me distributive pit1 avanzate del set-

tore, siamo pmnti acoglierele nuove

opportumta offerte da questa colla-
ione, dicuisono d

te orgoglioso”.

1en-

FORMAZIONE E CONSULENZA
Saima Group non silimita alla distri-
buzione, ma supporta i clienti con
consulenza tecnica e percorsi for-
mativimirati. Attraverso Saima Aca-
demy, infatti, il Gruppo offre solu-
zioni personalizzate per sviluppare
competenze strategiche e affronta-
re le sfide di un mercato in continua
evoluzione. Questa attenzione alla
crescita delle competenze si integra
con l'impegno per una produzione e
un consumo sempre pit consapevo-
lie sostenibili. La sinergia tra le nuo-
ve aziende del Gruppo e le piattafor-
me formative in Campania, Umbriae
Lombardia rappresentera un’oppor-
tunita concreta di sviluppo peripro-
fessionisti su scala nazionale.

Mario Denotti, amministratore de-
legato di IBS, conferma: “Entrare in
Saima Group ci permette di amplia-
re le nostre competenze e portare il
nostro know-how su scala naziona-
le. La collaborazione con Saima Aca-
demy rafforzera il nostro contributo
allo sviluppo del settore, in linea con
valori di innovazione e sostenibilita
che guidanoil futuro”.
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